
Contém Conteúdo credencial · 2026

a credencial

Por que alugar audiência 
se você pode construir seu 
conteúdo proprietário?

Como contamos as histórias das maiores marcas do país e o que 
aprendemos sobre transformar conteúdo em ativo proprietário 
desde 2010.

contemconteudo.com webinar institucional · 20 min



atenção ·  a tese

Hoje, você é proprietário ou inquilino. 
E essa é a única escolha que importa.

O INQUILINO

→ aluga audiência da mídia paga

→ aluga relevância do próximo pitch

→ aluga visibilidade do algoritmo

→ quando para de pagar, desaparece

O PROPRIETÁRIO

→ constrói voz que ninguém confunde

→ constrói canais que ninguém tira

→ constrói sistema que ninguém aluga de volta

→ acumula patrimônio de marca, ano após ano

“O orgânico é a construção de um ativo. A mídia paga é o aluguel de um espaço 
do qual a sua marca não é dona.”



interesse

Por onde você 
entra nessa 
história?
O aluguel pesa de um jeito diferente para cada um. 
A dor muda de vocabulário, mas é a mesma raiz.

porta / 01

Líderes de marca
pressão por ROI

porta / 02

Agências e produtoras
margem espremida

porta / 03

Founders
conteúdo nas sobras

porta / 04

Criadores estrategistas
carreira refém da plataforma



interesse · a gente ouviu gente como você

Já estivemos 
no seu lugar

“O board pede ROI e eu ainda 
respondo com alcance.  

O orçamento não cresce, mas a 
demanda por canais e a cobrança 
por ‘fazer algo com IA’ só 
aumentam.”

porta / 01

Líderes de marca
pressão por ROI



interesse · a gente ouviu gente como você

Já estivemos 
no seu lugar

“A margem está espremida, o pitch 
exige IA e a operação não escala. 
Entrego volume, mas vivo refém do 
próximo projeto.”

porta / 02

Agências e produtoras
margem espremida



interesse · a gente ouviu gente como você

Já estivemos 
no seu lugar

“Atrair cliente é prioridade, mas 
conteúdo acontece nas sobras do 
dia. Falta tempo, falta método, falta 
uma voz que não dependa só de 
mim.”porta / 03

Founders
conteúdo nas sobras



interesse · a gente ouviu gente como você

Já estivemos 
no seu lugar

“Eu até consigo criar conteúdo, mas 
minha carreira inteira mora na 
plataforma. Quero sistema e 
método: uma mesa onde se fala de 
ofício, não de hype.”

porta / 04

Criadores estrategistas
carreira refém da plataforma



Nada disso é falta de esforço  
da sua parte, certo? 

É mais um sintoma de operar conteúdo 
como entrega e não como sistema editorial.



E se… 





Sinapse · a resposta

Sinapse: um cérebro de conteúdo,  
no seu tamanho.
Nosso sistema de produção acelerado por IA, com 
governança e voz protegida.  

A mesma espinha dorsal, dimensionada para cada 
porta.  
Multiplicamos a nossa própria capacidade por dez 
antes de oferecer a qualquer cliente.
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Sinapse · a mesma espinha dorsal

A mesma engenharia, no seu tamanho.

líderes de marca

Sinapse Ops
“Pressão por ROI, cobrança de fazer algo com IA 
e um time que não escala.”

Sistema de conteúdo implantado no seu 

time, com governança, voz protegida e 

métricas que o board reconhece.
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operação, sob NDA, sem disputar a sua conta.
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sênior em dose e preço de empresa em 

crescimento.
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founders

Sinapse Service
“Conteúdo é prioridade, mas acontece nas sobras 
do tempo que eu não tenho.”

A Sinapse operável por uma pessoa: direção 

sênior em dose e preço de empresa em 

crescimento.

criadores estrategistas

Sistema Aberto
A documentação pública do método, de graça, 
para a comunidade. É a porta do Coletivo 
Sinapse: a camada aberta, não um quarto plano 
de igual peso.



desejo · o fluxo

Um fluxo testado em mais de 
200 mil peças de conteúdo.

Pauta / Curadoria → Recorte → Pré-produção → Produção → Edição → Revisão → No ar → Mídia

200mil+
peças no fluxo

2010
operando para as maiores marcas do país

10×
capacidade multiplicada com IA e governança



estratégia + always-on Wings Company · 2026

De zero a 50 peças mensais. 
Em meses, não anos.
Estratégia, calendário e produção continuada construídos 

do zero para uma consultoria de franchising que precisava 

de tudo — e agora tem um sistema que roda.

A Grade Viva resolveu um problema recorrente: a 
produção reativa, que gera conteúdo quando alguém 
lembra — e para quando a semana aperta.

PÚBLICO founder

Wings 
Company

50
conteúdos por mês

0→50
de zero a operação plena
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estratégia BioParque do Rio · 2021–2023

Da narrativa comercial à voz 
autêntica da conservação.
Como a metodologia estratégica da CC transformou o 
BioParque em narrador da causa com publishers internos 
formados e fluxo editorial que opera de forma independente.

A aposta mais estratégica: identificar e treinar fontes de 
conteúdo internas, ou seja , profissionais do próprio 
parque que assumiriam a co-criação mensal de conteúdo.

PÚBLICO cmo agência

200+
peças de conteúdo

30+
profissionais integrados
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PÚBLICO cmo agência



podcast Rock in Rio · 2022

O primeiro podcast do  
Rock in Rio.  
Uma história, 16 episódios.
Da concepção ao episódio ao vivo na Cidade do Rock: arcos 
narrativos, assinatura sonora própria e uma temporada que 
deu voz às mulheres que fazem o mercado musical 
acontecer.

Não seria uma coleção de entrevistas soltas: seria uma 
história, com arcos narrativos construídos para evoluir ao 
longo da temporada.

PÚBLICO cmo agências

1º
podcast do Rock in Rio

16
episódios produzidos

founder



always-on MetLife · 2018–2019

200 artigos por mês. Cinco 
editorias. Do zero.
Do briefing ao pipeline: como estruturamos o blog da 
MetLife do zero, com fluxo capaz de entregar alto volume 
em cinco editorias simultâneas e converter leitores em leads.

Estruturamos um fluxo de produção continuada cobrindo 
todas as etapas: pesquisa, curadoria, gestão de equipe, 
revisão, aprovação e publicação.

PÚBLICO cmo agência

2.400+
artigos produzidos

5
editorias operadas



always-on Carrefour · 2016–2018

10 mil peças. Uma 
ferramenta proprietária. Em 
dois anos.
De editoriais a SKUs: como construímos uma fábrica de 
conteúdo com ferramenta proprietária para um dos maiores 
varejistas do mundo — sem perder velocidade nem voz.

Desenvolvemos uma ferramenta proprietária que 
integrava redação, revisão, aprovação e publicação com 
visibilidade em tempo real sobre cada peça.

PÚBLICO cmo agência

10mil+
peças de conteúdo

1.130
peças produzidas por mês



estratégia Zoom · 2014–2015

Da busca vaga à decisão de 
compra: 6.000 peças.
Como desenvolvemos a estratégia editorial e a carga inicial 
do Zoom — artigos, reviews e comparativos que guiavam o 
usuário da pesquisa exploratória até o clique final no e-
commerce.

O projeto originou a série Dê1Zoom no YouTube — prova 
de que uma estratégia bem construída se desdobra em 
formatos que a marca nunca imaginou explorar sozinha.

PÚBLICO cmo agência

6.000+
artigos e reviews

2
fases: estratégia + produção



desejo · o repertório

As marcas que 
confiaram suas 
histórias à gente.



ação

Agora, a gente vai 
olhar só para 
o seu caso.
Sem enrolação e sem 130 slides. Uma conversa estruturada, curta e objetiva, que 
termina com um plano de trabalho na mesa. Cada perfil entra por uma porta, mas 
todas levam ao mesmo lugar: clareza sobre o que fazer primeiro.

líderes de marca

Diagnóstico editorial
Saída: um plano com prioridades, governança e as 
métricas que o board reconhece.

agências e produtoras

Diagnóstico de operação
Saída: o desenho de uma célula white-label que entra na 
sua operação sem disputar a sua conta.

founders

Diagnóstico de fundador
Saída: um plano de direção de conteúdo fractional, 
enxuto, operável por uma pessoa.

criadores estrategistas

Porta aberta
Sem reunião de venda: o método aberto e a comunidade 
do Coletivo Sinapse, de graça.

Conteúdo é ativo. 
Vamos construir o seu?

mauro@contemconteudo.com 

+55 21 98646 3467 

contemconteudo.com


